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sales suite APRESENTAGAODECATALOGOS

@ Catdlogo de produtos e precos atualiza-
dos em tempo real e de acordo com as
condigdes comerciais do cliente. Pré-
visualizagdo do produto com a informa-
¢do detalhada das caracteristicas dos
Desenvolvido para utilizagdo em dispositivos moveis produtos.
(Tablet), € uma ferramenta indispensdavel para o
suporte & venda devido as suas completas
funcionalidades que tornam os catdlogos fisicos
obsoletos e elevam a relagdo com o cliente a um
novo patamar mais personalizado, sofisticado e
eficiente.

Aplicagdo de mobilidade para gestdo dos processos
de negbcio de equipas comerciais em movimento.

EQUIPAS COMERCIAIS PRE-VENDA

Ainsercdo de encomendas foi desenhada
para ser um processo intuitivo e rapido, as
condi¢gbes comerciais e financeiras

aplicadas séo as ltimas em vigor para o
Admite funcionamento em modo online ou offline, C|ienteepqrq 0s produtos transacionados.

traduzindo-se numa elevada portabilidade e
disponibilidade da solugdo em diversos ambientes.

EQUIPAS COMERCIAIS AUTO VENDA

Gestdo logistica extensiva ds existéncias
da viatura e processo de faturagdo rapido
esimples.

PROPOSTA DE VALOR ACRESCENTADO

AUMENTO DA AUMENTA O REGISTO DE INTEGRA COM
PRODUTIVIDADE VOLUME DE VENDAS ENCOMENDAS RAPIDO QUALQUER ERP

DAS EQUIPAS SEM AUMENTAR A E ENVIO PARA OS VIA WEBSERVICES

COMERCIAIS ESTRUTURA DE CUSTOS SERVICOS CENTRAIS DE INTEGRAGAO




A SOLUGAO QUE

SE MOLDA A SUA
REALIDADE

VANTAGENS

Catdalogo

O catdlogo foi desenhado para ser atrativo, permitir
expor e clarificar topicos sobre as caracteristicas dos
produtos, mas também para transitar imedia-
tamente do modo de exposicdo para o de modo
venda.

A consola de gestéo do KORA possui um gestor de
conteldos que organiza imagens, especificagdes,
anexos técnicos e recebe informagdes diretamente
do seusistema central.

Cobrangas

A gestdo dos valores em aberto dos seus clientes
estd no centro do motor da APP e contribui
consistentemente para o equilibrio financeiro da sua
operacgdo.

Objetivos

Promove o atingimento dos objetivos individuais
de cada comercial

Expbe o cardex

Garante a aplicagdo das condigbes comerciais
e das regras de negbécio

Transparéncia
Auditoria da atividade comercial

Comparagdo do local de registo com a georre-
ferenciagdo do cliente

Introducdo de motivos de ndo venda/ndo visita

www.infos.com.pt
marketing@infos.pt

Fidelizagéio dos clientes

Aumento do nivel de servigo pela diminuigcdo do
tempo de entregaeredugdo deerros

Diminuigdo dataxa de ndo entrega

Eficaciadas cobrangas

Informagdo atualizada em tempo real da conta
correntedocliente

Eficiéncia dos processos de negécio

Registo Unico e na fonte, depois de registadas as
encomendas, as mesmas podem ser automati-
camente comunicadas para o seu sistema central e,
assim, dar inicio de imediato ao processo de
preparacdo e distribuicdo

Diminui¢gGo doleadtime

Rastreabilidade

Capacitagdodaequipacomercial
Todaainformagdo relevante do cliente disponivel

Ponto de situagdo face aos objetivos de venda

INTERCONECTIVIDADE

Sincronizagdo transparente com consola
de gestdo do KORA e interfaces de
comunicagdo standard, APl para rececdo
de informacdo de contexto operacional e
transmissdo das transagdées com o seu
sistema de gestdo central.

NAOHAREDE? NAOHA PROBLEMA!

N&o necessita de uma ligagdo perma-

nente a internet. Sincronizagdo remota
quando reposta a conectividade.
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